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Nazov verejného obstaravatela: Narodna banka Slovenska
Sidlo verejného obstaravatel'a: Imricha Karvasa 1, 813 25 Bratislava

Nazov / Obchodné meno Gcastnika:

Predmet / nazov PTK: Razba a predaj zberatelskych eurominci
s investicnym charakterom ,BIATEC"

Postup: Pripravné trhové konzultacie (dalej aj
ako ,,PTK")

Legislativhy ramec: Podla § 25 zakona ¢. 343/2015 Z. z. o

verejnom obstardvani a o zmene a
doplneni niektorych zakonov v zneni
neskorsich predpisov (dalej len ,,zéakon o
verejnom obstaravani")

Dokumenty a blizSie informacie k PTK: https://nbs.sk/o0-narodnej-
banke/verejne-obstaravanie/pripravne-
trhove-konzultacie/ptk-razba-a-predaj-
zberatelskych-eurominci-s-investicnym-
charakterom-biatec/

Lehota na prihlasenie k Gcasti na PTK: do 15.12.2025

Miesto uskutocnenia PTK: Narodna banka Slovenska, Imricha
Karvasa 1, 813 25 Bratislava

Datum a cas uskutocnenia PTK: 26.01.2026, 09:00 h

Pred zacatim planovaného postupu verejného obstardavania na predmet zakazky/koncesie
Razba a predaj zberatelskych eurominci s investicnym charakterom ,BIATEC" realizuje
Narodna banka Slovenska v sulade s § 25 zadkona o verejnom obstaravani pripravné trhové
konzultacie. Cielom PTK je predstavit planovany zamer razby a predaja zberatelskych
eurominci s investiénym charakterom a vypocut si ndzor odbornej verejnosti, konkrétne
ziskat odbornu sp&tnu vazbu k technickej realizovatelnosti, vyrobnym kapacitdm, ndvrhom
optimalizacie parametrov, potencialnym technologickym limitom a moznostiam distribucie
a sekundarneho predaja zberatelskych eurominci ,BIATEC".

Informacie ziskané od hospodarskych subjektov v PTK budu slGzit pri stanoveni opisu
predmetu verejného obstaravania a nastaveni podmienok sutaze.

Uskutoéneniu PTK predchadzalo zverejnenie Vyzvy na Gcast na PTK s prilohami zo dfa
04.12.2025 (dalej len ,vyzva“) na webovom sidle NBS na adrese: https://nbs.sk/o-
narodnej-banke/verejne-obstaravanie/pripravne-trhove-konzultacie/. Zverejnenim vyzvy
bolo umozZnené, aby sa PTK mohlo ztdastnit Siroké spektrum hospodarskych subjektov.

Podmienkou Ucasti na PTK bolo prihldsenie sa prostrednictvom vyplneného formulara
odoslaného na stranke NBS a v pripade hospodarskeho subjektu, ktory v rdmci predmetu
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cinnosti realizuje razbu minci, aj doruc¢enie pisomnych odpovedi na zverejnené otazky NBS
najneskor do 15.01.2026.

PTK sa uskutoCnili samostatne s kazdym z prihlasenych Ucastnikov za fyzickej Ucasti
zastupcov NBS a zastupcov Ucastnika v sidle NBS.

Uc&astnik dorucil svoje odpovede na otazky PTK dfia 15.01.2026.

Priebeh PTK:

Na avod stretnutia zastupcovia NBS oboznamili zastupcov uUcastnika s planovanym
priebehom a cielmi PTK a informovali o vyhotoveni audio zaznamu pre Ucely vypracovania
zapisnice z priebehu PTK.

Po vzajomnom predstaveni sa zastupcov oboch stran zastupca NBS v kratkosti zhrnul
zamer NBS vo vztahu k planovanej emisii zberatelskych eurominci z drahych kovov
~BIATEC" a nasledovala prezentacia dorucenych odpovedi Ucastnika a diskusia k vybranym
odpovediam za Ucelom ich objasnenia a doplnenia.

Otazky PTK a odpovede ucastnika doplnené o stru¢né zhrnutie zaverov z diskusie
z osobného stretnutia:

1. Povazujete opis technickych parametrov zberatelskych eurominci s investicnym
charakterom (dalej len ,,eurominci®), ktory poskytol verejny obstaravatel' v ramci PTK, za
jasny, urcity a zrozumitelny z pohladu jednoznacného definovania poziadaviek na
euromince a vo vztahu k VaSmu pripadnému naceneniu predmetu verejného obstaravania
v tejto Casti? Ak nie, uvedte prosim dovody a konkrétne navrhy na doplnenie opisu
technickych parametrov eurominci.

Odpoved’ z dotaznika:

Ano. Navrhujeme stanovit vyhotovenie ako ,beZné". Hmotnost stanovit ako ,min. 31,1 g"
a podobne (nie ako presnd hmotnost). Minusovd tolerancia je 0, plusovd nemusi byt
stanovena (Standardne je 31,1 - 31,3 g pre 10z).

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Je finanéne velmi nakladné na vyrobu ,trafit" presnd hmotnost, preto Ucastnik navrhol uréit
rozpétie hmotnosti, Standardne je to 31,1 g az 31,3 g, stakymto rozp&tim pracuju
mincovne resp. povolit plusovi toleranciu do 31,3 g.

2. SuU navrhnuté technické parametre (rozmery, hmotnost, rydzost) eurominci redlne
z hladiska Vasich vyrobnych moznosti?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Z perspektivy investorov je pritaZzlivé nastavenie parametra na 999,9. Zo svojich
skusenosti ucastnik uviedol, Ze nakupuje v rydzosti 999,9 a nasledne tavi, takze aj logicky
je mozné predpokladat, Ze finalny produkt je minimalne na drovni rydzosti 999, 9.

3. Vyrabate si platnicky pre mince z drahych kovov sami, alebo pouzivate platnicky
dostupné na trhu?

Odpoved’ z dotaznika:

V sucasnosti nie, avsak finiSujeme s pripravou vlastnej vyroby platni¢iek Ag a Au. Nakup
platni¢iek Pt mame zabezpecleny.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Pre tento typ produktu sa to javi ako najvhodnejsie ekonomické rieSenie. Ak su vsetky
procesy koncentrované u vyrobcu, nenavysuje sa konecna cena, ktora je kltucova pre
investora. Najneskér o 1 alebo 2 mesiace si bude Gcastnik sam vyrabat platni¢ky a to
v akychkolvek rozmeroch. Pre 1/10 oz Au odportca ucastnik parameter 16 mm, pri tomto
rozmere vsak treba mysliet aj na dizajn, aby sa pri zmenseni nestratili detaily, bude
potrebné ho upravit (védcésie pismena ...).



4, Aké idedlne rozmery by dané euromince mali mat, ak si platni¢ky vyrabate sami
(priemer, hrubka)?
Odpoved’ z dotaznika:

5. Aké presné parametre by vzhladom na trhu dostupné platni¢ky z drahych kovov
prichadzali do Gvahy, ak si platnicky nevyrabate sami?

Odpoved’ z dotaznika:

Chceli by sme pouzit BPM Engine a CMS, zvysné komponenty, by sme vyvijali vo vlastnej
rézii.

loz Ag - 38,5mm
loz Au - 37,5mm

1/20z Au - 28mm
s Au - 22mm

6. Aké zmeny v technlckych parametroch by ste navrhli? Je nlektory Z nastavenych
technlckych parametrov taky, Ze vyrazne ovplyvnuje cenu a je mozné jeho zmenou alebo
Upravou dosiahnut zniZenie ceny za predpokladu zachovania investi¢ného charakteru
eurominci a ich atraktivity na trhu ?

Odpoved’ z dotaznika:

V pripade vyhotovenia typ ,bezny" nie je Ziaden z parametrov navysujuci cenu (v pripade
stanovenia hmotnosti ako minimalnej hodnoty.)

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Ak bude urcena pri hmotnosti plusova tolerancia alebo rozpétie, su parametre nastavené
optimalne.

7. Je mozné hodnotit technickd kvalitu razby eurominci? Ak &no, aké konkrétne
parametre/aspekty je mozné hodnotit a akym spdsobom? Zohrava kvalita razby eurominci
rolu pri ich obchodovatelnosti na investicnom trhu?

Odpoved’ z dotaznika:

Vyhovujicu hmotnost a rydzost, Z pohladu razby - nepritomnost oxidacie na minci.
Zhrnutie zaverov z diskusie:

Pri investi¢nych minciach kvalita razby nezohrava pre investora vyznamnu ulohu.

8. Mate skuUsenosti s razbou minci z materidlov 999.9 Au a 999.9 Ag vo vacsich
mnozstvach - 10 000 ks a viac na zakazku?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano, viacero. Aj ndsobne vyssie mnoZstvé ako 10.000 Ks.

9. Je vo vasich vyrobnych mozZnostiach razit aj 1 kg strieborné euromince, ¢ 1kg a 10
kg zlaté euromince?

Odpoved’ z dotaznika:

1kg mince ano v kooperdacii.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Razba 1 kg minci by zo strany ucastnika nebola realizovatelha ,pod jednou strechou", ale
rieSil by to subdodavkou. Zo strany investorov vsak nie je zdujem o tieto hmotnosti, ide
o drahsi produkt, nakolko je tam vécsia prirdzka, kedZe nejde o Standardné hmotnosti, a
teda jeho kipa sa investorovi nezvykne oplatit, Ide skér o ,chutovku"™ napr. na reklamné
ucely. Najlacnejsia minca je 1 oz, ide o standardny optimalizovany produkt, ktory sa vyraba
vo velkych mnoZstvach a teda je pri fiom najmensia prirdZka napr. aj 2 oz je v prepocte
na uncu drahsia ako 1 oz.



10. Je vo vasich vyrobnych moznostiach pridat na strieborné euromince s hmotnostou
1 OZ osobitny/Speciadlny prvok alebo ich upravit v osobitnom vyhotoveni (pozlatenie,
porodiovanie, pofarbenie, napr. po vzore maple leaf emitovaného kanadskou mincovriou
a pod.)? S akymi Specifickymi prvkami alebo v akom osobitnom vyhotoveni by ste vedeli
striebornt zberatelskl euromincu vyhotovit?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano. Selektivne pokovenie, farbenie, latentny prvok (t.j. sklopny efekt). Zberatelsky
variant vyhotoveny 3D tlacou na baze praskovej metalurgie - vysoky reliéf, rézne
geometrie.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Ucastnik odporuca pri povrchovej Uprave kontrast — plocha matovand a plocha neleskla.
Je mozné pridat aj dalsi prvok napr. Maple Leaf ma meniaci sa javorovy list, marketuje sa
aj ako security feature (zloZité okopirovat), Ucastnik takyto osobitny prvok zvykne
pouZzivat, nezvysuje to naklady, ale zvysuje to atraktivitu, klienti to méZzu vnimat ako
technologicky vyspelejsi produkt. Stale plati, ze pre klientov je prvorada cena, potom
tradicia, a ak je toto porovnatelhé, potom méze hrat rolu optické, vizudlne prevedenie.
Nie je vsak mozZné umiestnit takyto osobitny prvok na 1/10 oz.

Uéastnik upozornil na to, Ze ak povrchovi Upravu neurobi sdm vyrobca, v sucasnosti na
trhu pésobia firmy, ktoré robia viastné série tak, Ze nakupia mince (aj Ag 1 oz), urobia ich
povrchovu Upravu a predavaju ich za vysSSiu sumu.

11. Bolo by pre vas technologicky a ekonomicky uskutoénitelné vyrazit euromincu aj z
iného drahého kovu (napr. platina, palddium)?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano - najmé platina.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Svetové investicné mince ako Wiener Philharmoniker, Maple Leaf sa razia aj z inych
drahych kovov - z platiny, je dobré mat aj tuto verziu. Nakupuje sa s DPH.

12. Aké formy balenia odporucate pre tieto euromince?

Odpoved’ z dotaznika:

Tuba 20/25ks + Box na tuby (400/500ks)

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Pri predaji su pre spotrebitelov najzaujimavejsie monsterboxy (20 - 25 tub v 1 plastovom
boxe). Jednotlivé balenie do kapsul, ktoré je lepSie na z"ivotljostj nie je pre klientov
zaujimavé, cCasto si nastavuju ako podmienku monsterboxy. Ucastnik vyuZiva aj tuby,
v ktorych st mince v kapsuliach. Balenie do kapsul je trochu drahsie.

Pre reklamné ucely by bolo zaujimavé predavat aj vsetky typy minci z emisie v 1 baleni -
islo by o medziprodukt medzi zberatelskymi a investicnymi mincami pre slovensku
zberatelsk( komunitu, ktory by marketingovo mohol poméct bullionu.

13. Myslite si, Ze na Slovensku je dostato¢ny potencial pre nakup takychto eurominci?

Odpoved’ z dotaznika:

Z pohladu konkurenénych produktov (Maple Leaf a pod.) nie kedZe Slovensko je maly trh.
Bullion minca je najmé globalny produkt. Z pohladu Slovenska - SK zakaznici by mali mat
na vyber aj moZnost ndkupu investi¢nych, nielen zberatelskych produktov emitovanych
NBS.

14. Vidite potencidl pre zahrani¢ny predaj tychto eurominci (v rdmci EU / mimo EU)?
Odpoved’ z dptazm’ka:
Ano, najméa EU.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Otazne je, Ci dizajn v tomto pripade bude napomocny predaju minci na medzinarodnom
trhu, nakolko nema medzinarodnu tému. Na medzinarodnych trhoch nebude zvoleny dizajn
pravdepodobne posuvat predaj vopred, ale ani nebude brzdit. Zvoleny dizajn v$ak bude



mat vplyv na predaj na domacom trhu, pre slovenskych investorov bude tento dizajn urcite
zaujimavy. Zaroven je potrebné zdbraznit, Ze dizajn nie je pri investi¢nych minciach az
taky délezity.

Je tazké odhadnut trh, ide o beh na dlhu trat, Na trhu je 5 major bullion coins, je priestor
aj na dalsie, ale zhodnotit Uspesnost bude mozné az po dlhSom obdobi, prvych 5 rokov
bude potrebné pracovat na budovani mena, rozpoznatelnosti a marketingu. Klienti v USA
uprednostriuji pred euromincami doldre, md vacsi zmysel sa sustredit na EU. Velky
vyznam ma skutoénost, Ze ide o emisiu NBS, na to je potrebné sa zamerat aj marketingovo
pri budovani mena a rozpoznatelnosti, to bude klticové pre investorov.

15. Aké faktory podla Vas najviac ovplyvriuju dopyt po investiénych minciach (rydzost,
dizajn, emisia, marketing, cena, status emitenta)?

Odpoved’ z dotaznika:

Status emitenta, dizajn, tradicia, cena. Pri striebre ovplyvriuje dopyt najmé rezim DPH.

16. Aké aspekty by boli schopné zvysit potencidl obchodovatelnosti eurominci na
investi¢né Gcely? Napr. povazujete za vhodnejsie vydavat mince s rovnakym dizajnom
(pripadne aj viacero podobnych tematik) kazdy rok a menit len letopocet, alebo kazdy rok
novy motiv? Ktoré velkosti/hmotnosti by boli pre trh najatraktivnejsie?

Odpoved’ z dotaznika:

Zatraktivnit a zjednodusit dizajn navrhovanej mince.

Vydavanie mince s rovnakym dizajnom so zmenou letopoctu je standard. Vhodné su
drobné zmeny a vylepSenia dizajnu pri dodrZzani rozpoznatelnosti mince. Pri striebre je
hlavnym faktorom potencialu obchodovatelnosti vyska DPH.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Pre porovnanie Wiener Philharmoniker nemeni dizajn, Maple Leaf priddva s vyvojom
technolégie drobné modernizacné prvky. Po tom, ako si trh zafixuje dizajn a tento je
rozpoznatelny, je mozné priddvat drobné vylepSenia. Takto mbZu byt mince atraktivne aj
pre komunitu zberatelov, ak sa okrem zmeny letopoCtu prida aj nejaka drobna zmena,
nesmie sa to vsak premietnut negativne do ceny mince na trhu. Niektoré zmeny nemenia
cenu (napr. oramovanie).

17. Aky model nastavenia licencie (rozsah a trvanie) pre razbu a distriblciu eurominci
povazujete za najvhodnejsi? Povazujete za vhodnejsie naviazat licenciu na pocet kusov
alebo na ¢asové obdobie?

Odpoved’ z dotaznika:

Licencia by mala byt na ¢asové obdobie - &o najdlhsie, aby sa vytvorila ekonomicka
udrzatelhost pre marketingové vydavky a budovanie predajnej siete.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Nie je vhodné sutaZit cenu licenéného poplatku, nakolko sa to odréZa na konecénej cene
mince na trhu a vyssia cena na trhu znamend jej horsiu obchodovatelhost (menej
predanych kusov je aj menej zisku pre vlastnika licencie).

Ako vhodny model sa javi nastavit fixne vysku licenénych poplatkov a sutaZit, kto

vV,

sV v

produktov, lebo na trhu s investiCcnymi mincami je prvorada cena. Vlastnik licencie bude
mat vySsi zisk, ak pdjde o dobre obchodovatelné mince, nakolko sa ich predd véacsie
mnoZstvo.

Cenova ponuka sa sklada z prémie a spotovej ceny kovu. Predava a kupuje sa prémia, ta
sa urcuje pevnou sumou. Sice sa v obdobiach vyvija, ale stanovuje sa na celkové obdobie.
V prémii je zahrnuty aj licencny poplatok, fixné zloZzky su vyrobné naklady a vyrobna
marza, variabilné su cena nakup materidlu a exces material 0,15 g (navySe vaha,
technologicka strata). Pri dlhodobych kontraktoch sa fixné zlozky nemenia, prepocitavaju
sa variabilné zlozky.

Pri prémii je mozné uréit cenové rozpétie. Predajna cena sa sklada z prémie (licencia,
nakup materialu, navyse vaha, vyrobné ceny a marza) a spotovej ceny kovu.



Licenciu je vhodné viazat na ¢asové obdobie (nie na pocet kusov), uréuje sa minimalny
pocet kusov, za ktoré musi mincovrfia vopred zaplatit licenény poplatok (30-50.000,-
kusov), teda ide o riziko na strane mincovne, Ze takyto pocet kusov preda a nasledne sa
reportuje na Stvrtrocnej alebo mesacnej baze predaj dalSich kusov a plati sa podla
skutocne predanych kusov.

Casové obdobie nastavenia licencie by malo byt &im na ¢o najdlihsie obdobie, aspori 5
rokov. Je potrebné investovat do marketingu a budovania povedomia a rozpoznatelnosti
minci, vysledok sa dostavi az po urcitej dobe.

18. Suhlasili by ste s tym, Ze by ste v pripade exkluzivity boli aj velkoobchodnikom pre
ostatnych predajcov drahych kovov a vedeli im predavat dané produkty za niz$iu cenu ako
je cena pre konecnych spotrebitelfov? Za akych podmienok spatného odkupu by ste s nim
suhlasili?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano - takyto model realizujeme v praxi. Ak je mysleny spéatny odkup od zdkaznika - ten
je viazany na spotovu cenu kovu (napr. -2% spotovej ceny a pod.)

19. Boli by podla vas zaujimavé aj také modely realizacie razby a predaja euromince,
pri ktorych by licencia nebola exkluzivna (vyhradna)?

Odpoved’ z dotaznika:

Povazujeme to za mimoriadne komplikované keby sa jedna minca razila v réznych
mincovniach.

20. Aky model distriblcie povazujete za vhodny (zmluvni partneri, priamo NBS,
exkluzivne cez producenta)?

Odpoved’ z dotaznika:

Vzhladom na potrebu fixovat cenu kovu pre kazdy predaj tak je najvhodnejsi model predaja
realizovany prostrednictvom vyrobcu.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Ak by NBS mala zdujem predavat nejaké mnoZstvo minci sama, vzhladom na rizikd spojené
so zmenou ceny kovu a potrebu jej fixacie je najvhodnejsie, aby si ich od mincovne kupila
bez licenéného poplatku, napr. Malta to ma takto nastavené.

21. Mali by ste kapacitu pocas celého roka razit euromince podla poziadaviek trhu (mint
on demand)?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano.

22. Akd by mala byt velkost roénej emisie eurominci (z hladiska predpokladov odbytu
a atraktivity na trhu a obchodovatelhosti)?

Odpoved’ z dotaznika:

Standardne sa emisia pri investi¢nych minciach neuvédza.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Povinnost zaplatit vopred licenény poplatok sa stanovuje vo vztahu k mnoZstvam, ucastnik
ma skusenost, Ze napr. pri 1 oz Ag ide o 30-50.000 kusov.

Za celu komplet emisiu (set Ag, Au, vSetky verzie v uréenom objeme) sa vopred zaplati
predplatba za urcené objemy, zhruba sa celkova vyska vSetkych minimalnych kvét
pohybuje okolo sumy 30-50.000,- EUR (celkova suma), potom sa platia poplatky za
jednotlivé predané kusy a pravidelne sa to reportuje v spravach za Stvrtrok, alebo mesiac.

23. Aky spOsob stanovenia ,licencného poplatku" povazujete za primerany v pripade,
ak by mala mincovria dostat exkluzivitu na razbu a predaj tychto zberatelskych eurominci?
Odpoved’ z dotaznika:

Licenény poplatok viazany na kus predanej mince. Je véak bezné stanovit nejaké minimalne
mnoZstvo (napr. 20.000 ks 1oz Ag mince, 1.000ks 1oz Au mince a pod.), z ktorého sa



licencny poplatok uhradi vopred. Nasledne po prekroceni tejto sumy sa poplatok uctuje za
kazdy predany ks na zdklade ,Mintage report", ktory sa emitentovi zasiela stvrtro¢ne.

24, Suhlasili by ste s tym, ze v pripade exkluzivity by bolo v podmienkach stanovené aj
cenové rozpéatie (percentudlne), v ktorom by ste sa mohli pohybovat pri predaji kone¢nym
spotrebitelom?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano.

25. Aké modely uréenia cenového rozpétia povazujete za vhodné?

Odpoved’ z dotaznika:

Na zaklade cenovej politiky ostatnych porovnatelnych minci — Maple Leaf, Wiener
Philharmoniker a pod. Cenové rozpétie by malo zohladriovat najméd pocet odobranych
kusov, resp. podla balenia - cena za tubu, cena za box 20 tub a pod. Stanovenie
minimalnej a maximalnej ,prémie" (cena nad spot) povazujeme za vhodné.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

Cena prémie sa sklada z viacerych Casti. VVyrobca potrebuje, aby pri variabilnych zlozkach
(cena za nakup materialu, cena navyse materialu minci) boli v urcitych intervaloch napr.
pri pohybe nad nejaku hranicu (napr. 10 EUR spotovej ceny kovu) zohladnené tieto zmeny
Upravami ceny. Rozpétie nie je nevyhnutné z dévodov na strane vyroby, ale z dévodu
vykyvov ceny kovu na trhu (ktoré boli v poslednej dobe markantné), vtedy ceny budu
harmonizovat synchrénne vsetci vyrobcovia.

26. Aké polozky vstupuju v zamyslanom koncepte (razba a predaj eurominci mincovnou
na zaklade licencie) do ceny za euromincu na trhu?

Odpoved’ z dotaznika:

Kov (nominalna hodnota + nadvaha), vyroba, licencny poplatok, balenie, naklady suvisiace
S predajom.

27. Mate skusenosti s vyrobou a predajom obdobnych produktov?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano

28. Mate sklsenosti s predajom a distribldciou minci z rydzich drahych kovov vo vaésom
mnozstve?

Odpoved’ z dotaznika:

Ano - realizované zékazky bullion minci v rozsahu od 10.000ks - 600.000 ks.

Zhrnutie zaverov z diskusie:

U&astnik doplnil, Ze islo o vyrobu na zédkazku (nie predaj). Pri sticasnej vyrobe a predaji
islo o zakazky nad 100.000 ks. Pri vyrobe nie je problém s mnoZstvom.

29. Aké mince z drahych kovov, ¢o do ich parametrov (1 oz, 2 oz, 1/10 oz a pod.) sa
predavaju najcastejsie? Kolko minci podla jednotlivych hmotnosti predate (nie su potrebné
presné Cisla — iba radovo v desiatkach, stovkach, tisicoch)?

Odpoved’ z dotaznika:

1oz Ag, 1/10 oz Au. Poznamka - pri sucasnej urovni cien prichadzaju do uvahy nové
produkty — napr. V2 Ag a pod.

loz Ag - 300-500.000/rok, 1/10 Au - 3000-5000/rok.

Dalsie otazky/témy (nad ramec dotaznika) diskutované v ramci PTK na
osobnom stretnuti:
e VSeobecné vyjadrenie Ucastnika k zameru NBS na emisiu zberatelskych
minci investi¢ného charakteru:



Ulastnik vita zdmer NBS, z dlhodobého hladiska vnima ako Ziadice priniest
slovenskym domaéacnostiam takuto mozZnost konzervativnej investicie do zlata a
striebra, ktord sa bude zhodnocovat v éase. Uvedomuje si, Ze bude nutny
marketing na budovanie znacky , slovenskej investi¢nej mince", ale potencial na
slovenskom trhu je. Odporuca doplinit do emisie 1/10 oz mincu, zo skusenosti ide
o druhy najvacsi objem pri predaji, V2 a 1/4 oz maju 30% objem pri predaji oproti
uncovym.

e Marketing a prezentacia, aké formy su najucinnejsie.

Prezentacie, World money fair, rieSenie specialnych produktov, digitalne stratégie
(FB, LinkedIn), platena reklama na socidlnych sietach, homepage. Zaujimavé by
bolo aj zainvolvovanie NBS napr. ak by NBS preplatila 10 kg zlatu, striebornu
mincu a potom ju predala na aukcii. U¢astnik si vie predstavit, Ze sdm investuje
do marketingu, napr. 20.000,- EUR za rok. Je déleZité zamerat sa pri propagacii
na to, Ze emitent je NBS.

e Nominalna hodnota minci

Ulastnik odporucil nastavit ¢o najvyssiu nomindlnu hodnotu, pri striebre je to

podla ucastnika vhodne nastavené, pri 1 unci by bolo vhodné zvazit 100 EUR.



